
Proceso de Incorporación a la Asociación Civil Valle Arriba Athletic Club

1S 2S 3S 4S 1S 2S 3S 4S 1S 2S
Reserva y Firma de Compromiso Compra y Venta 7 Debe cancelarse el 10% del monto total de la negociación
Entrega de Recaudos La consignación tardía de los recaudos puede afectar el precio negociado
Exposición en Carteleras de Admisión del Club 7 Presentación a Socios de fotos y datos básicos de los solicitantes
Elaboración de Expediente - Verificaciones 7 Chequeo de referencias
Evaluación / Informe de Visitadora Social Visita en su sitio de Residencia por parte de una Trabajadora Social del Club
Presentación de Expediente al Comité de Admisión 7 Aprobación o rechazo de la candidatura (El Club se reserva el derecho de Admisión)

Banco Aprobación de Crédito Bancario No aplica a ventas de Contado o Créditos internos de 90 días
Cierre Firma del Contrato y Domiciliación de Cuota de Mantenimiento 7 Autorización de domicialiación de Cuotas a una T/C (Art. 10 estatutos VAAC)

Pago del complemento de la Inicial o Monto Total (Contado) 7
Disfrute Incorporación al Sistema - Emisión de Carnets 7 Asignación de Acción e inicio del Disfrute

Inducción y Bienvenida 7 Gerencia de Atención al Socio

Nota Importante:

Los precios de la acción son incrementados mes a mes, por lo que es importante asegurar el precio con la entrega oportuna de los recaudos
"Desarrollos Valle Arriba Athletic Club" se reserva el derecho unilateral de aplicar variaciones en las condiciones de venta transcurrido el plazo establecido" - Anexo del Compromiso de Compra - Venta

En ventas Corporativas que impliquen varias acciones, se requiere que cada candidato al disfrute pase por el proceso de Admisión
En la visita de la Trabajadora Social es necesaria la presencia de todo el grupo familiar candidato a la membresía

M2 ObservacionesActividades / Tiempo Estimado (días)

Los tiempos expresados en el cuadro, son valores estimados en función del promedio real actual. Los mismos pueden variar (positiva o negativamente) según el cumplimiento de cada etapa.
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